
Pôle Bac+5

Manager Opérationnel D'Activités
Parcours Marketing & Communication

Campus Perpignan 39 Avenue Julien Panchot, 66000 Perpignan

Candidatez sur notre site internet :
www.esbscampus.com

Phase principale d'admission : 
de janvier à mars

Standard : +33 (0)4 68 56 57 76
Administration du CFA : 

+33 (0)4 68 54 87 91

cfa-esbs@bonsecours66.com

Le contrat d'apprentissage en bref 

-Aucun frais d'inscription ni de scolarité 
-Vous êtes rémunéré par votre entreprise 
-Vous avez droit aux congés payés
-Vous êtes un salarié à part entière de
l’entreprise qui vous recrute (contrat 35h)

1060 h sur 2 ans 
3 jours en centre de formation /

 10 jours en entreprise
Rentrée fin septembre

Locaux aux normes accessibilité PMR
Référent handicap 

Spécialités (150h)  :
Identité de marque & Business model
 Démarche UX
Marketing digital
Comportement & tendance de consommation
Marketing d'influence
Marketing international
Big data & intelligence artificielle
Mobile marketing

En date du 20 mars 2024

Association pour
le collège de Paris

Titre à finalité professionnelle de niveau 7, code NSF 310,
310m, 310p, enregistré au RNCP par décision de France

Compétences en date du 19-05-2021,
délivré par ASCENCIA BUSINESS SCHOOL

Titre de niveau 7 - RNCP 35585
préparé à Campus Bon Secours, Perpignan

http://www.collegedeparis.fr/
http://www.collegedeparis.fr/
https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/35585/


Etre titulaire d'un BAC +3 

(L3, Licence pro, Bachelor, ou 180 ECTS

Qualités requises
du futur manager :

-Possède un bon niveau d'ensemble.

-Fait preuve de curiosité intellectuelle,

d'autonomie, de rigueur, d'organisation.

Conditions d'admission :

Programme de la formation :

-Participer à la prise de décision et piloter la stratégie commerciale, dans ses dimensions

commerciale, marketing, financière et sur le plan des ressources humaines.

-Analyser l'environnement et les marchés de l'entreprise en effectuant une veille régulière.

-Optimiser la gestion de ses ressources et pérennise le développement de son unité.

-Communiquer avec l'ensemble des services de l'entreprise et met en place un système

d'information.

-Articuler ses activités dans le cadre de la politique générale de l'entreprise ou du groupe.

-Définir les orientations stratégiques et des objectifs de l'entreprise, de l'activité ou de l'unité.

-Piloter le développement commercial et marketing de l'entreprise ainsi que les ressources

financières et matérielles.

Compétences visées :

Nos +
L'attachement des acteurs du CFA

 à des valeurs humaines

> Des formateurs, professionnels, experts et spécialistes de leur
enseignement
> Toute une équipe qui vous guide dans vos démarches et votre
recherche d'entreprise
> Un campus installé dans des locaux neufs : CDI, espaces de travail
collaboratif, salle de détente, équipement numérique complet
> Partenariats historiques avec de nombreuses entreprises régionales
et proximité du bassin industriel et commercial Catalogne Sud

MODA -Manager Opérationnel D'Activités
Parcours Marketing & Communication

En date du 20 mars 2024

Modalités d'évaluation :
Contrôle continu 

Etude de cas de fin de bloc

Rapport d’activité avec soutenance (1ère année)

Mémoire professionnel avec soutenance 

Session de rattrapage fin août (2ème année).

Validation des acquis :
Chaque bloc de compétences obtenu a une validité sans

limite de temps

Nouvelle
spécialité

Débouchés :
Manager de centre de profit

Directeur de business unit

Directeur d’agence

Entrepreneur

Directeur adjoint

Chef de projet, manager de projet 

Responsable/directeur/de pôle ou service 

Ingénieur d'affaires, business developper

Chef de secteur

Directeur régional


